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ANEXO A
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Perfil de la Compañía Certificadora de Sistemas de Cableado

TrueNet

Datos proporcionados por_______________________________________________

Puesto___________________________________   Fecha____________________

Nombre de la compañía________________________________________________

Dirección____________________________________________________________

Ciudad __________________________Estado_____________________________

Teléfonos_________________________________Fax_______________________

Nombre del Director___________________________________________________

Antigüedad de la compañía_____________________________________________

Número total de oficinas ___________________   Administración_______________

Vendedores _____Ingenieros de diseño ______Gerente de proyecto.____________

Ventas

1.-Ventas en 2005 (USD) ______________________________________________________

2.-Ventas en 2005  en sistemas de cableado únicamente (USD) _______________________

3.-Porcentaje en 2005 de ventas en sistemas de cableado que fueron sistemas LAN o de datos _____________________________

4.-Ventas en 2006 (USD) ______________________________________________________

5.- Ventas en 2006 en sistemas de cableado únicamente (USD)________________________

6.-Porcentaje en 2006 de ventas en sistemas de cableado que fueron sistemas LAN de datos      _____________________________________________________________

7.-Ventas estimadas para 2007 (USD) ___________________________________________

8.-Porcentaje estimado en ventas para 2007 en sistemas de cableado que serán sistemas LAN de datos __________________________________________________

9.-Venta total anual de material de la siguiente línea de productos:

                                     Cable                            

Interconexión                              LAN

                       Cobre          
    Fibra                   

Componentes                         Electrónica 

A.2004 

                                                                                                 

B.2005                      

C.2006  

10.- ¿Actualmente vende productos ADC para sistemas de cableado? _______

11.-Si la respuesta es sí,  ¿Cuánto vendió en 2006 en productos ADC? ______

12.-¿A que distribuidor de ADC pertenece?   ___________________________

13.-Mencione los fabricantes y productos actuales con los que ha tenido experiencia en instalación.

 Fabricante





Producto

A.-_____________________
   

__________________

B.-_____________________             

__________________

C.-_____________________


__________________

D.-_____________________


__________________

E.-_____________________


__________________

7.-¿Cuales proveedores de sistema de cableado tiene como contratistas autorizados?

_____________________________________________________________________

_____________________________________________________________________

_____________________________________________________________________

_____________________________________________________________________

18.-¿Actualmente cuenta con material en reserva?

Si ________No _______Valor de la reserva_____________________

19.-¿Utiliza su propia mano de obra para instalar o subcontrata? 


II. Mercado Atendido

1.- ¿Area geográfica a la que atiende la compañía?

 A) Ciudades



B) Estados 


C) Ubicación de Sucursales


2.-¿Que tipo de clientes atiende actualmente?

  ________Aeropuertos      
____Hospitales                   
___Centros comerciales                    

  ________Fábricas            
____Edificios de oficinas     
___Universidades

  ________Gobierno           
___ Escuelas                  
___Almacenes

  ________Corp. Internal.   
___Cías. Telefónicas
___Ejército

  ________Bancos
         
____FEO’S
 
___Instaladores

  Otros:___________________________________________________


3. Mencionar los clientes más importantes que atiende.



Cliente.



Clasificación.

     a.

     b.

     c.

     d.

III. Experiencia en redes de datos  de área local (LAN).

1.-Cuantos  “servicios de LAN  ha instalado en los últimos 24 meses

2.-Describa su experiencia en diseño e instalación de sistemas de cableado estructurado.

A) Capacidad de diseño 



B) Experiencia  instalando fibra 



C) Capacitación en empalmes de fibra. 



D)  Conectorización en campo



E) Equipo de prueba usado



3. ¿Porqué el cliente escogería su compañía por producto y servicio? Colocar en la raya números del 1 al 9,  siendo el 1 el  más importante  y el 9 el menos importante.

____experiencia en  diseño             ____precio           ____calidad de productos

____experiencia en instalación       ____tiempo de      ____calidad de servicio

                                                                respuesta

____variedad de localidades           ____veracidad      ____calidad en el entrena

                                                                                             miento.

A.Comentarios_________________________________________________________

_____________________________________________________________________

4. Referencia- Clientes 

Contacto /compañía            Título      Teléfono       Podemos llamar: si     no

A

B
C

D

E

5. ¿Porqué su compañía quiere ser un certificador de sistemas de Cableado TrueNet?

_____________________________________________________________________

_____________________________________________________________________

_____________________________________________________________________

6.-Otros comentarios.

_____________________________________________________________________

_____________________________________________________________________

Nota: El integrador deberá anexar el curriculum de la empresa, acta constitutiva (tamaño carta) y estados financieros de los dos últimos años y entregar todos los documentos al Departamento de Certificación de ADC de México, S.A. de C.V.
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